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วิทยาลัยเทคโนโลยีโปลิเทคนิคลานนา เชียงใหม่ 
เลขที่ 2 ถ. สุขเกษม ต. ป่าตนั    อ. เมือง จ. เชียงใหม่    รหัสไปรษณีย์  50300 

 

ส านักมาตรฐานการอาชีวศกึษาและวิชาชีพ 
ส านักงานคณะกรรมการอาชีวศกึษา กระทรวงศึกษาธิการ 



 

รายงานผลการด าเนินการศูนย์บ่มเพาะผู้ประกอบการอาชีวศึกษา 

ธุรกิจ-  SA-LUEM SA-LUE CAFE วิทยาลัยเทคโนโลยีโปลิเทคนิคลานนา เชียงใหม่ / ปีการศึกษา 2561 

 

1.1 ประชุมวางแผนจัดต้ังคณะกรรมการด าเนินงาน 
 

ผู้รับผิดชอบด าเนินโครงการ 

1. นางสาวประกายดาว  จินาอ้าย   นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.2 
2. นางสาวจริินันท์   พานิชผล  นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.2 
3. นางสาวอาทิตยา   วงค์สวย   นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.2 
4. นางสาวอรทัย   ประสิทธ์ิ  นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.2 
5. นางสาวชลธิชา   มะโนใจ   นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.2 
6. นางสาววาทินี   เดชทวี   นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.2 
7. นางสาวธัญวรัตน์  พิกุล   นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.2 
8. นางสาวรุ่งทิวา   มาลาหวล  นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.2 
9. นางสาวรชยา   คิดกันไว้   นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.2 
10. นางสาวจันจิรา   ทรงเจริญกุล  นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.2 
11. นายสมบรูณ์   จตนุาม   นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.2 
12. นางสาวค าแหลง    บุญโย   นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.1 
13. นางสาวสุภัสสร     บนิกลาง   นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.1 
14. นางสาวกมลรัตน์     ปาระพงศ์  นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.1 
15. นางสาวชุติมา      เปรมวชิระนนท ์  นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.1 
16. นางสาวแดง      หมอกแสง  นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.1 
17. นางสาวปาวิกา     ลุงกอ   นักศึกษาสาขางานการตลาด ระดบั ปวส.1 
18. นางสาวอาทิตยา  ลุงหลู่                        นักศึกษาสาขางานการบัญชี  ระดบั ปวช.1 
19. นางสาวธีรดา            ลุงกอ                        นักศึกษาสาขางานการบญัชี  ระดับ ปวช.1 

 
คณะกรรมการ ศูนย์บ่มเพาะ : SA-LUEM SA-LEU CAFE           

1. นางสาวฐิตาภรณ์    นิ่มเนตร  ประธานศูนย์บ่มเพาะฯ 

2. นางสาวเขมิกา   สุภาษี  อาจารย์ทีป่รึกษาศูนย์บ่มเพาะ 

3. นางสาวณัฐพิฌา กอนแก้ว ฝ่ายการเงิน   

4. นางสาวเบญจวรรณ ชีววิริยะกุล ฝ่ายการขาย 

5. นางสาวลักษณ์นารา   ยะแก้ว  ฝ่ายผลิต/จัดซื้อ 

6. นายชญานนท์  บนแท่นทิพย ์ ฝ่ายผลิต/จัดซื้อ 

7. นางจิตตินิภา  ทองนวล ฝ่ายบุคคล 

1.2 ประชุมปรึกษาหารือและเขียนแผนธุรกิจ 
 - ประชุมคณะผู้รบัผิดชอบในโครงการ และอาจารย์ผูร้ับผิดชอบโครงการในการเขียนแผนธุรกจิ 

1. วิธีการหรือกระบวนการด าเนินการท่ีผ่านมา 
 



 

โครงการศูนย์บ่มเพาะผู้ประกอบการอาชีวศึกษา 

ศูนย์ส่งเสริมอาชีวศึกษาเอกชน  ส านักงานคณะกรรมการการอาชีวศึกษา 

 

1. ชื่อสถานศึกษา : วิทยาลัยเทคโนโลยีโปลเิทคนิคลานนาเชียงใหม ่
ท่ีอยู่ :  เลขที่  2  ถนนสุขเกษม ต าบลป่าตัน    อ าเภอเมือง  จังหวัดเชียงใหม่    รหัสไปรษณีย์  50300 
โทรศัพท์ :  053-213-061 โทรสาร :  053-408-223    E-Mail : lannapoly@lannapoly.ac.th 

2. ชื่อโครงการ : SA-LUEM SA-LEU CAFE           

3. ประเภทสินค้าหรือบริการท่ีด าเนินการ :  เครื่องดื่มสมูทตี้เพื่อสุขภาพ 

4. หลักการและเหตุผล : 

ปัจจุบันผู้คนต่างหันมาใส่ใจดูแลสุขภาพกันมากขึ้น ไม่ว่าจะเป็นการออกก าลงกาย หรือเลือกทีจ่ะ
บริโภคอาหารทีเ่ป็นประโยชน์ประเภทผักและผลไม้มากยิง่ข้ึน ดังนั้น ร้าน SA-LUEM SA-LEU CAFÉ จึง
เล็งเห็นถึงความส าคัญในการทีจ่ะตอบสนองความต้องการของกลุม่ลกูค้าผูร้ักสุขภาพ โดยการท าน้ าผลไมป้ั่น
เพื่อสุขภาพ มจีุดเด่นที่แตกต่างกับร้านน้ าปั่นทั่วไป คือ เป็นน้ าปั่นสมทูตี้ที่ใช้ส่วนผสมของผลไม้แท้ๆ ตาม
ความชอบของผูบ้ริโภค นอกจากนี้ สร้างจุดเด่นในรสชาติ และความแปลกใหม่ของรปูลักษณ์ผลิตภัณฑ์ และมี
ประโยชน์ต่อสุขภาพ   

ด้วยทางวิทยาลัยเทคโนโลยโีปลเทคนิคลานานา เชียงใหม่ ได้เปิดโอกาสให้นกัเรียนนักศึกษาด าเนิน
โครงการหารายได้ระหว่างเรียน และบม่เพาะวิสาหกิจในสถานศึกษาทางวิทยาลัย ร้าน SA-LUEM SA-LEU 
CAFÉ ถือเป็นการสร้างอาชีพและเป็นแหล่งการเรียนรู้นอกหอ้งเรียนในการสร้างสรรค์อาชีพเพื่อต่อยอดในการ
เป็นผู้ประกอบการตอ่ไป อีกทัง้การสร้างโอกาสในการเพิม่พนูและฝกึอบรมความชานาญ ทักษะอาชีพ 

5. วัตถุประสงค์ของโครงการ  

1. เพื่อให้นกัศึกษาน าความรู้ที่ได้มาประยุกต์ใช้ในการประกอบอาชีพได้จริง 
2. เพื่อให้นกัศึกษาสามารถสร้างรายได้ระหว่างเรียน 
3. เพื่อให้นกัศึกษามีประสบการณ์ในการท างาน และสามารถตอ่ยอดในการเป็นผู้ประกอบการธุรกิจได ้

6.  เป้าหมายในการด าเนินการ 

- เป้าหมายเชิงปรมิาณ 

1. จัดต้ังศูนย์บม่เพาะผู้ประกอบการอาชีวศึกษา จ านวน 1 ธุรกิจ  
2. นักศึกษาเข้าร่วมศูนย์บ่มเพาะผู้ประกอบการอาชีวศึกษาของธุรกิจ จ านวนไม่น้อยกว่ารอ้ยละ 30
ของนกัศึกษาที่เข้าร่วมโครงการ 

- เป้าหมายเชิงคุณภาพ 
1. มีศูนย์บ่มเพาะผูป้ระกอบการอาชีวศึกษาที่มีธุรกิจที่มีประสทิธิภาพ 
2. นักศึกษาที่เจ้าร่วมโครงการมีความพรอ้ม สามารถทีจ่ะเริ่มประกอบธุรกจิของตนเองได ้
3. นักศึกษาสามารถต่อยอดในการเป็นผู้ประกอบการธุรกจิได้   

mailto:lannapoly@lannapoly.ac.th


 

7. วิธีการด าเนินการ 
Plan : การเตรยีมการ   

1. ประชาสัมพันธ์ให้นักศึกษาผู้สนใจเข้าร่วมอบรมโครงการ บ่มเพาะผู้ประกอบการฯ 
2. รับสมัครนักศึกษาผู้เข้าร่วมโครงการบ่มเพาะ ผู้ประกอบการฯ 
3. คัดเลือกนักศึกษาผู้เข้าร่วมโครงการบ่มเพาะ ผู้ประกอบการฯ ที่มีความสนใจการประกอบอาชีพ

และมีรายได้ระหว่างภาคเรียน 
4. อบรมและพัฒนานักศึกษาที่ได้รับการคัดเลือกศูนย์บ่มเพาะ ร้าน SA-LUEM SA-LEU CAFÉ ให้มี

ความพร้อมในการให้บริการแก่ลูกค้า อย่างมีศกัยภาพ 
5. คณะกรรมการศูนย์บ่มเพาะ ร้าน SA-LUEM SA-LEU CAFÉ ร่วมวางแผนและคิดค้นรายการสูตร

เครื่องดื่มต่าง ๆ เพื่อจัดจ าหน่าย รวมทั้งทดลองสูตรเครื่องดื่ม 
6. คณะกรรมการศูนย์บ่มเพาะ ร้าน SA-LUEM SA-LEU CAFÉ ร่วมก าหนดราคาของเครื่องดื่ม 

รวมทั้งจัดท าโปรโมช่ันเปิดร้านใหม่ 
7. ส ารวจราคาวัตถุดิบ และวัสดอุุปกรณ์ที่จ าเป็นต้องใช้ในการด าเนินธุรกิจ  
8. ออกแบบซุ้มขายเครื่องดื่มร้าน SA-LUEM SA-LEU CAFÉ โดยให้สาขางานก่อสร้างเป็นที่ปรึกษา

ด้านการออกแบบ 
 
Do: การด าเนินงานการ 

1. คัดเลือกแบบซุ้มในการจัดจ าหน่าย โดยคณะกรรมการศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
2. ด าเนินการว่าจ้างร้าน อันดรี โฮม อาร์น่าซัน ในการติดตั้งร้านค้า SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 

แบบน๊อคดาวน์ โดยมีขนาด 3*2.5 เมตร 
3. จัดซื้อวัตถุดิบและวัสดุอุปกรณ์ในการด าเนินธุรกิจ 
4. จัดท าป้ายโปรโมช่ันร้านค้า SA-LUEM SA-LEU CAFÉ และป้ายรายการเครื่องดื่ม 
5. คณะกรรมการศูนย์บ่มเพาะร้านค้า SA-LUEM SA-LEU CAFÉ ท าการทดลองสูตรเครื่องดื่มน้ า

ผลไม้ปั่นเพื่อสุขภาพเพื่อออกจ าหนา่ย 
6. ตกแต่งร้านค้า SA-LUEM SA-LEU CAFÉ และเตรียมวัตถุดิบ วัสดอุุปกรณ์ต่าง ๆ ให้มีความพร้อม

ในการเปิดให้บริการ 
 
Check : ประเมินผลจากแบบสอบถามความพึงพอใจ และการสังเกตการณ์  

1. แบบสอบถามความพึงพอใจผู้ใช้บริการ ร้าน SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
2. การประเมินผู้ใช้บริการ ร้าน SA-LUEM SA-LEU CAFÉ จากการสงัเกตการณ์ และการสอบถาม 

ลูกค้าจากด้วยวาจา 
3. การนิเทศศูนย์บม่เพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ โดยคณะกรรมศูนย์บ่มเพาะ วิทยาลัยเทคโนโลยี

โปลเิทคนิคลานนา เชียงใหม ่
4. จัดประชุมคณะกรรมการและผู้ปฏิบัติงาน ร้าน SA-LUEM SA-LEU CAFÉ  ทุกวันศุกร์ ณ. ห้อง พ.

206 เพื่อรายงานผลการด าเนินงานรายสัปดาห์ เช่น รายรับ-รายจ่าย ปัญหาและอุปสรรคจากการ
ด าเนินงาน รายการสรุปการจัดซื้อวัตถุดิบรายสัปดาห์  

 
 



 

Act : การรายงาน 
1. รายงานสรุปงบทางการเงิน 
2. รายงานวิเคราะห์ความยั่งยืนและความเป็นไปได้ในการท าธุรกิจ   
3. รายงานการนิเทศศูนย์บม่เพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ    
4. ประเมินความพึงพอใจของผู้ใช้บริการศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
5. สรปุผลการประชุมรายสัปดาห์เพือ่การปรบัปรุงแก้ไขและพฒันาผลการด าเนินงานร้าน SA-LUEM 

SA-LEU CAFÉ 
6. ตรวจสอบรายการตรวจนับทรัพยส์ิน ศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ เมื่อสิ้นปกีารศึกษา 

 

8. ผลประโยชน์ท่ีคาดว่าจะได้รับ 

1. นักศึกษาสามารถน าความรูท้ี่ได้มาประยุกต์ใช้ในการประกอบอาชีพได้จรงิ 
2. นักศึกษาสามารถสร้างรายได้ระหว่างเรียน 
3. นักศึกษาสามารถมีประสบการณ์ในการท างาน 

 

9. งบประมาณ           60,162     บาท   (หกหมื่นหนึง่รอ้ยหกสิบสองบาทถ้วน) 

 

ค่าใช้จ่ายงบประมาณโครงการปฏิบัติการนโยบายส าคัญของหน่วยงานต้นสังกัด  

กิจกรรมศูนย์บ่มเพาะผู้ประกอบการอาชีวศึกษา 

งบประมาณท่ีเบิกท้ังหมด 60,162.00 บาท (หกหมื่นหน่ึงร้อยหกสิบสองบาทถ้วน) 

ท่ี รายการ งบประมาณ ใช้จ่ายจริง คงเหลือ หมายเหต ุ

1 ค่าจัดท าเคาเตอร์เคลื่อนที่ 
ส าหรับจ าหน่ายน้ าด่ืม 

38,000.00 38,000.00   

2 ค่าวัสดุ/อุปกรณ์ 13,140.00 13,496.00 356.00  

3 ค่าวัตถุดิบหลัก 4,022.00 4,022.00   

4 ส ารองจ่าย ป้ายตู้ไฟ+
ป้ายอะคลลิิก 

5,000.00 3,300.00 1,700.00  

 ยอดรวม 60,162.00 58,818.00 1,344.00  

ยอดเงินคงเหลือเข้าบัญชี / เบิกเพิ่มทั้งสิ้น 1,344.00 บาท (หนึ่งพันสามร้อยสีส่ิบสีบ่าทถ้วน) 

 

 



 

คิดค้นและพัฒนาสูตรเฉพาะของผลิตภัณฑ์น้ าผลไมป้ั่นสมูทตี้ SA-LUEM SA-LEU CAFE   

    นักศึกษาผู้เข้าร่วมโครงการพร้อมด้วยอาจารยผ์ู้รบัผิดชอบร่วมกันพฒันาสูตรของผลิตภัณฑ์น้ าผลไม้
ปั่นสมทูตี้ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ]   ได้จ านวน 2 ประเภท ดังนี ้

1. ประเภทอิตาเลี่ยนโซดา ประกอบด้วย 8 รายการ 
 1. สตอเบอรี่โซดา 
 2. กีวีอิตาเลี่ยนโซดา 
 3. บูลเบอรีอ่ิตาเลี่ยนโซดา 

            4. บูลฮาวายอิตาเลี่ยนโซดา 
             5. เสาวรสอิตาเลี่ยนโซดา 
 6.  แอปเปิ้ลอิตาเลี่ยนโซดา 
 7. ราสเบอรีอ่ิตาเลียนโซดา 
 8. มิกซ์เบอรีอ่ิตาเลียนโซดา 

        2. ประเภทมสมทูตี้เพือ่สุขภาพ ประกอบด้วย 6 รายการ 
 1. สมูทตี้สตอเบอรี ่
 2. สมูทตี้กีว่ี 
 3. สมูทตี้มะม่วง 
 4. สมูทตี้มะพร้าวนมสด 
 5. สมูทตี้โอรีโอนมสด 
 6. สมูทตี้โยเกริต ์

วางแผนส่วนด าเนินการขาย (ตั้งแต่เดือนตุลาคม – กุมภาพนัธ์) 

• ก าหนดเป็น 2 ช่วงเวลา ดังนี ้

  ช่วงที่ 1 ช่วงเวลา 11.00-12.00 น.   

  ช่วงที่ 2 ช่วงเวลา 12.00-13.00 น. 

• ก าหนดนักศึกษาปฏิบัตหิน้าที่การขาย  

 

 

 

 

 

 

 



 

ตารางเวรนักศึกษาศูนย์บ่มเพาะฯ (ร้าน SA-LUEM SA-LEU CAFÉ]) 
เวลาท างาน  ตั้งแต่เวลา 11.00 – 13.00 น. 

ระหว่าง เดอืนตุลาคม – กุมภาพันธ์ 
 

วันท่ี ชื่อ – นามสกุล ห้อง หมายเหต ุ
วันจันทร ์

 
นางสาวอาทิตยา  ลุงหลู ่ AC.1101 แคชเชียร์ 
นางสาวรัตติกานต์    เก่งกาจ MK.4101 ฝ่ายผลิต 
นางสาวค าแหลง    บุญโย MK.4101 ฝ่ายผลิต 

วันอังคาร 
 

นางสาวธีรดา  ลุงกอ AC.1102 แคชเชียร์ 
นางสาวสุภัสสร    บินกลาง MK.4101 ฝ่ายผลิต 
นางสาวแดง    หมอกแสง MK.4101 ฝ่ายผลิต 
นางสาวปาวิกา    ลุงกอ MK.4101 ฝา่ยผลิต 

วันพุธ 
 

นางสาวอาทิตยา  ลุงหลู ่ AC.1101 แคชเชียร์ 
นางสาวชุตมิา    เปรมวชิระนนท ์ MK.4101 ฝ่ายผลิต 
นางสาวกมลรัตน์    ปาระพงศ์ MK.4101 ฝ่ายผลิต 

วันพฤหัสบด ี
 

นางสาวธีรดา  ลุงกอ AC.1102 แคชเชียร์ 
นางสาวรัตติกานต์    เก่งกาจ MK.4101 ฝ่ายผลิต 
นางสาวค าแหลง    บุญโย MK.4101 ฝ่ายผลิต 

วันศุกร์ 
 

นางสาวอาทิตยา  ลุงหลู ่ AC.1101 แคชเชียร์ 
นางสาวสุภัสสร    บินกลาง MK.4101 ฝ่ายผลิต 
นางสาวแดง    หมอกแสง MK.4101 ฝ่ายผลิต 
นางสาวปาวิกา    ลุงกอ MK.4101 ฝ่ายผลิต 

 
*** หมายเหตุ  :  ตารางเวรอาจเปลี่ยนแปลงไดต้ามความเหมาะสม 
 

บ่มเพาะอาชีพให้กบัโรงเรียน ชุมชน สังคม 

-  แนะน าและประชาสัมพันธ์ในงาน เช็คอินอาชีพ จุดเปลี่ยนการศึกษา เชียงใหม่ 4.0 ณ โรงแรม
โลตสั ปางสวนแก้ว 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

รายการ ระยะเวลาด าเนินการ เดือน / ปี (จ านวนเงิน)   

 ต.ค.61 พ.ย.61 ธ.ค.61 ม.ค.62 ก.พ.62 รวม หมายเหต ุ

รายรับ (บาท)        

- ยอดขาย 

4,090.00  
 

13,941.00  
 

21,080.00  

 

5,195.00 

 

2,918.00 

 

47,224.00 

 

- รายไดร้ับ
ล่วงหน้า 

             

รายจ่าย (บาท)           

- ค่าเช่าสถานที ่           

- ค่าสินค้า/วัตถุดิบ 
/วัสดุเพื่อผลิต/ 
บริการ  

2,529.00  
 

12,020.00  
 

16,080.00  

 

 

2,780.00 

 

 

2,000.00 

 

 

35,409.00 

 

- ค่าแรงงาน   
จ านวน 10  คน   

   
3,793.00 

  
 

3,793.00 

 

ค่าใช้จ่ายจ่าย
ล่วงหน้า 

      
 

ก าไรสุทธิ (บาท) 1,561.00 1,621.00 1,207.00 2,415.00 918.00 8,022.00  

 

 

1. สินค้าเป็นที่ต้องการและตรงกับกลุ่มเป้าหมาย 
2. ราคาของสินค้ามีความเหมาะสมกับกลุ่มเป้าหมาย 
3. มีกลุม่เป้าหมายจ านวนมาก 
4. ความแตกต่างของรสชาติมีความแปลกใหม ่
5. มีการบริการสง่ที่ถึงที ่
6. นักศึกษาที่ให้บริการร้านค้ามีคุณสมบัตใินการเป็นนักการขายที่ดี 
7. มีความได้เปรียบด้านการจัดตกแต่งร้านค้า 

2. ผลการด าเนินงานตามโครงการ 

 

3. ปัจจัยท่ีท าให้การด าเนินการประสบความส าเร็จ 

 



 

8. วัตถุดิบที่ใช้ในการผลิตมีคุณภาพ 
9. มีการจัดท าโปรโมช่ันเพื่อกระตุ้นยอดขาย 
10. กิจกรรมภายในวิทยาลัย ได้สนับสนุนสินค้า เช่น การเลี้ยงรบัรองแขก 
11. การประชุม กิจกรรมประเพณีปี๋ใหม่เมือง 
12. มีการติดตามผลการด าเนินงานอย่างสม่ าเสมอ 

 
 

 

ปัญหาอุปสรรคของการด าเนินงาน วิธีการแก้ไขปัญหาอุปสรรค 

1. มีคู่แข่งขันทางการค้า 1. มีการจัดโปรโมช่ันเพือ่กระตุ้นยอดขาย 
2. ยอดขายลดลง เนื่องจากสภาพอากาศในบางฤดู 
เช่น ฤดูหนาว ท าให้การบริโภคลดลง 

2. จ าหน่ายสินค้าทดแทน (กาแฟร้อน นมร้อน,   
โอวัลตินร้อน ฯลฯ) 

3. ในช่วงแรกของการเปิดร้าน SA-LUEM SA-LEU 
CAFÉ นกัศึกษายังไม่มีความช านาญในการ
ให้บรกิารได้ดีเท่าที่ควร เช่น การจัดคิวการ
ให้บรกิาร และความคงที่ของสูตรสมูทตี ้

3. อาทิตย์แรกของการเปิดใหบ้รกิารให้ครูที่มีความ
ช านาญเข้ามาช่วยในการให้บริการ 

4. ในช่วงแรกวัตถุดิบที่ใช้ในการท าสมูทตี้มรีาคา
แพงท าให้ต้นทุนสูงและก าไรต่ า 

4. สรรหาวัตถุดบิที่มีคุณภาพใกลเ้คียงกบัที่ใช้เพือ่ลด
ต้นทุน 

5. ความล่าช้าในการส่งมอบออเดอร์เครื่องดื่ม 5. การจัดการระบบบัตรคิวเพือ่ให้ง่ายตอ่การส่งมอบ
ออเดอร์และการสื่อสารระหว่างผู้ปฏิบัต ิ

 

 
 

1. นักศึกษาสามารถน าความรูท้ี่ได้มาประยุกต์ใช้ในการประกอบอาชีพได้จรงิ 
2. นักศึกษาสามารถสร้างรายไดร้ะหว่างเรียน 
3. นักศึกษาสามารถมีประสบการณ์ในการท างาน 
  

 

 

 

 

 

4. ปัญหาอุปสรรคของการด าเนินงานและวิธีการแก้ไขปัญหาอุปสรรค 

 

5. ความรู้ ทักษะ ประสบการณ์ท่ีผู้เข้าร่วมโครงการได้รับ 

 



 

ภาคผนวก 
• แผนธุรกิจ 
• โครงสร้างศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
• รายช่ือผู้เข้าร่วมโครงการศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
• ตัวอย่างแบบฟอร์มประเมินความพงึพอใจของผูร้ับบรกิารศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
• แบบประเมินความพึงพอใจของผูร้ับบริการศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
• ตัวอย่างแบบฟอร์มการนิเทศศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
• แบบฟอร์มการนิเทศศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
• วาระการประชุมศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ  
• รายงานวิเคราะห์ความยั่งยนืและความเป็นไปได้ในการท าธุรกิจ 
• ภาพประกอบกจิกรรม 
• รายการตรวจนับทรัพยส์ิน ศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
• ภาพประกอบโปสเตอรโ์ปรโมช่ัน  

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

แผนธุรกิจ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

  
 
สรุปความเป็นมาของธุรกิจ 

1. ชื่อสถานศึกษา : วิทยาลัยเทคโนโลยีโปลเิทคนิคลานนาเชียงใหม ่

ท่ีอยู่ :  เลขที่  2  ถ. สุขเกษม ต. ป่าตัน    อ. เมือง จ. เชียงใหม่    รหัสไปรษณีย์  50300 

โทรศัพท์ :  053-213-061 โทรสาร :  053-408-223    E-Mail : lannapoly@lannapoly.ac.th 

2. ชื่อโครงการ : SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 

3. ประเภทสินค ้าหรือบริการท่ีดําเนินการ :  เครื่องดื่ม 
4. มูลเหตุจูงใจ หรือแรงบันดาลใจ ท่ีทําให ้ประกอบธุรกิจ หรือขยายกิจการ : 
    หลกัการและเหตุผล :  

ปัจจุบันผู้คนต่างหันมาใส่ใจดูแลสุขภาพกันมากข้ึน ไม่ว่าจะเป็นการออกก าลงกาย หรือเลือกที่จะ
บริโภคอาหารที่เป็นประโยชน์ประเภทผักและผลไม้มากยิ่งข้ึน ดังนั้น ร้าน SA-LUEM SA-LEU CAFÉ จึง
เล็งเห็นถึงความส าคัญในการที่จะตอบสนองความต้องการของกลุ่มลูกค้าผู้รักสุขภาพ โดยการท าน้ าผลไม้ปั่น
เพื่อสุขภาพ มีจุดเด่นที่แตกต่างกับร้านน้ าปั่นทั่วไป คือ เป็นน้ าปั่นสมูทตี้ที่ใช้ส่วนผสมของผลไม้แท้ๆตาม
ความชอบของผู้บริโภค นอกจากนี้ สร้างจุดเด่นในรสชาติ และความแปลกใหม่ของรูปลักษณ์ผลิตภัณฑ์ และมี
ประโยชน์ต่อสุขภาพ   

ด้วยทางวิทยาลัยเทคโนโลยีโปลเทคนิคลานานา เชียงใหม่ ได้เปิดโอกาสให้นักเรียนนักศึกษาด าเนิน
โครงการหารายได้ระหว่างเรียน และบ่มเพาะวิสาหกิจในสถานศึกษาทางวิทยาลัย ร้าน SA-LUEM SA-LEU 
CAFÉ ถือเป็นการสร้างอาชีพและเป็นแหล่งการเรียนรู้นอกห้องเรียนในการสร้างสรรค์อาชีพเพื่อต่อยอดใน  
การเป็นผู้ประกอบการต่อไป อีกทั้งการสร้างโอกาสในการเพิ่มพูนและฝึกอบรมความชานาญ ทักษะอาชีพ 
 
5.ระยะเวลาการก ่อตั้ง             
  เป็นผูป้ระกอบการใหม่  ไม่เคยท าธุรกิจมากอ่น 
      คาดว่าจะเริ่มด าเนินการ  ประมาณเดือนมิถุนายน  ปี 2561 
  ด าเนนิธุรกิจมาแล้วไม่เกิน 1 ป ี
  ด าเนินธุรกิจมาแล้วมากกว่า 1 ป ี
 
 

 
 

  เพื่อการลงทุนในการประกอบธุรกจิ 
  เพื่อขยายธุรกิจ  ปรับปรงุกิจการ 
  เพื่อเป็นเงินทุนหมุนเวียนในการด าเนินการ 
  เพื่อเป็นเงินทุนหมุนเวียนในการด าเนินการ 
  เพื่อช าระหนี้อื่น 
  อื่น ๆ (ระบ)ุ  ใช้เงินทุนส่วนตัว 

  

ส ่วนท่ี 1  สรุปความเป ็นมาของธุรกิจ / ผู ้บริหาร 

 

วัตถุประสงค์และวงเงินการขอสินเชื่อ (กู ้ยืมเงิน) 

ส ่วนท่ี 2  การวิเคราะห ์สถานการณ ์ (SWOT Analysis) 

mailto:lannapoly@lannapoly.ac.th


 

 
การวิเคราะห์จุดแข็ง  จุดออ่น โอกาส  และอปุสรรค – ภาครวมของทัง้บริษัท 
จุดแข็ง  ปัจจัยภายในองค์กรที่ท าใหก้ิจการมีความได้เปรียบคู่แข่ง 

1. ผลิตภัณฑ์มีความแปลกใหม ่
2. วัตถุดบิสามารถหาได้ง่ายในท้องถ่ิน 
3. วัตถุดิบมีอายุการเก็บรักษานาน 
4. เครื่องดืม่มีความเป็นเอกลกัษณ์เฉพาะตัว  ซึ่งสามารถสร้างความแตกต่างให้กับผลิตภัณฑ ์

จุดอ่อน  ปัจจัยภายในองค์กรที่ท าให้กจิการเสียเปรียบคู่แข่งขัน 
1. ขาดประสบการณ์และความช าชาญในการผสมเครื่องดื่ม 
2. รสชาติยังไม่คงที ่

โอกาส  เป็นปัจจัยภายนอกทีจ่ะสง่เสรมิ หรอืสนบัสนุนให้กจิการเติบโตได้ในอนาคต 
1. กระแสคนรักสุขภาพมีแนวโน้มเพิม่ขึ้นเรื่อย ๆ 
2. ผู้บริโภคมีความนิยมทดลองผลิตภัณฑ์ใหม่ ๆ 
3. มีโอกาสพัฒนาผลิตภัณฑ์ไปสู่เชิงพาณิชย์ได ้
4. หน่วยงานภาครัฐและเอกชนใหก้ารสนับสนุน 

อุปสรรค  เป็นปัจจัยภายนอกทีจ่ะท าให้กิจการไมรุ่่งเรือง  เติบโตช้า  เป็นอุปสรรคต่อการด าเนินธุรกจิ 
1. มีคูแ่ข่งขันทางการค้า 
2. สภาพอากาศในบางฤดูกาล เช่น ฤดูฝน ท าให้แนวโน้มในการบริโภคลดลง 

 
 

ป ัจจัยภายนอกองค ์กร  โอกาส  อุปสรรค  
1. อุตสาหกรรมมีแนวโน ้มขยายตัว  (    ) ใช ่  (✓) ไม ่ใช่ 
2. จํานวนคู ่แข ่งขันมีแนวโน ้มลดลง  (    ) ใช ่  (✓) ไม ่ใช่ 
3. ธุรกิจได ้รับการสนับสนนุจากภาครัฐ  (    ) ใช ่ (✓) ไม ่ใช่ 
4. สินค้าทดแทนมีใหผู้้บริโภคได้เลอืกสรรกันมากขึ้น  (✓) ใช ่  (    ) ไม ่ใช่ 
5. ในปัจจบุันสภาวะต้นทุนการผลิตมีแนวโน้มสูงข้ึนตาม
สภาพเศรษฐกจิ 

(✓) ใช ่  (    ) ไม ่ใช่ 

 
 

  
 
แผนการตลาดและการวิเคราะห์คู่แข่งขัน 
1. คู่แข่งขัน (ระบุช่ือคู่แข่งขัน ข้อได้เปรียบ และข้อเสียเปรยีบของกจิการที่มีต่อคู่แข่งขัน) 
 ช่ือคู่แข่งขันทางตรง -  ร้านป้าหล้ากาแฟ 

-  ร้านรถแวนกาแฟสด 
 ช่ือคู่แข่งขันทางอ้อม -  ร้านค้าในโรงอาหาร 
    -  มินิมาร์ทวิทยาลัยเทคโนโลยโีปลิเทคนิคลานนา เชียงใหม ่
 

ส ่วนท่ี 3  กลยุทธ ์การบริหาร 

 



 

2. การเปรียบเทียบกับคู่แข่งขัน 

 

คุณสมบัติของ 
สินค้า/บริหาร/อาชีพ 

เปรียบเทียบกับคู่แข่งขัน หมายเหต ุ
    ดีกว่า ใกล้เคียง ด้อยกว่า  

1. ราคา ✓    
2. ท าเลที่ตัง้กับกลุม่ลกูค้า ✓    
3. ลักษณะสินค้า / บริการ / อาชีพ (รูปร่าง
บรรจุภัณฑ์) ✓ 

   

4. คุณภาพสินค้า /บริการ / อาชีพ ✓    
5. ช่ือเสียงของสินค้า / บริการ   ✓  
6. ยอดขายสินค้า /บริการ / อาชีพ   ✓  
3. ตลาดของสินค้า / บริการ 
      ตลาดท้องถ่ิน / ในจังหวัด   ตลาดต่างจังหวัด    ตลาดต่างประเทศ 
      อื่น ๆ (ระบุ) ........................................................................................................................... 
4. ลักษณะของผู้ซื้อ 
      มีลูกคา้ประจ า / แน่นอน / ตลาดเปิด    มีผู้ซื้อเฉพาะกลุ่ม / ตลาดแคบ 
      เป็นลูกค้าขาจร  ไม่แน่นอน     อื่น ๆ (ระบ)ุ ......................................... 
5. กลุ่มลูกค้าเป้าหมายท่ีซื้อสินค้า / บริการ (ควรระบุรายช่ือลูกค้าให้ได้มากทีสุ่ด) 

- นักศึกษา  อาจารย์ บุคลากร เจ้าหน้าที่ ในวิทยาลัย 
- ประชาชนทั่วไป 

6. การส่งเสริมการตลาด (เช่น การโฆษณา  ประชาสมัพันธ์ การลด แลก แจก แถม เป็นต้น) 
 มีและด าเนินการต่อเนื่อง โดยวิธีจัดบูธและเข้าร่วมจัดนิทรรศการตามงานต่าง ๆ  
  มีและไม่ได้ด าเนินการตอ่เนื่อง  
 ไม่มี 

7. การก าหนดราคาขาย 
   7.1 ราคาสินค้า / บริหาร ก าหนดจาก 

  ต้นทุนสินค้า / บริหาร     ความตอ้งการของลูกค้า 
  เปรียบเทียบราคากับคู่แข่ง    อื่น ๆ  
  (ระบ)ุ............................................................... 

   7.2  ราคาขาย    แก้วละ  15 บาท   ปั่น  20  บาท 
   7.3  ราคาขายของคู่แข่งขัน      25 –  45 บาท      บาท 
 8. ช่องทางการจ าหน่าย (เลอืกได้มากกว่า 1 ข้อ) 

   ขายตรง     ขายปลีก        ขายส่ง          ขายฝาก         รับจ้างผลิต 
   อื่น ๆ (ระบุ) .................................................................. 

 
 



 

  
 
1.  กระบวนการผลิต / การให้บริหาร (อธิบายข้ันตอนการผลิตสินค้า หรือการให้บริการให้ละเอียด) 

1. รับออเดอร์จากลูกค้า โดยพนักงานรบัออเดอร ์
2. ช าระเงิน 
3. ผสมเครือ่งดื่มตามออเดอร์ของลูกค้า 
4. ลกูค้ารบัเครือ่งดื่ม 

2. แผนผังท่ีตั้งกิจการ  
    - บริเวณลานดูทีวี ในวิทยาลัยเทคโนโลยีโปลิเทคนิคลานนา เชียงใหม่   

 
 
3. แหล่งวัตถุดิบ  

   - บริษัท หยกอินเตอร์เทรด(เชียงใหม่) จ ากัด   
      ท่ีอยู่: 438/2 ถ.เชียงใหม่-ล าปาง ต.หนองป่าครั่ง อ าเภอเมืองเชียงใหม่ เชียงใหม่ 50100 
 
 
 
 

แผนการผลิต / การให ้บรกิาร  

 

https://www.google.co.th/search?site=async/lcl_akp&q=%E0%B8%9A%E0%B8%A3%E0%B8%B4%E0%B8%A9%E0%B8%B1%E0%B8%97+%E0%B8%AB%E0%B8%A2%E0%B8%81%E0%B8%AD%E0%B8%B4%E0%B8%99%E0%B9%80%E0%B8%95%E0%B8%AD%E0%B8%A3%E0%B9%8C%E0%B9%80%E0%B8%97%E0%B8%A3%E0%B8%94%E0%B9%80%E0%B8%8A%E0%B8%B5%E0%B8%A2%E0%B8%87%E0%B9%83%E0%B8%AB%E0%B8%A1%E0%B9%88+%E0%B8%88%E0%B8%B3%E0%B8%81%E0%B8%B1%E0%B8%94+%E0%B8%97%E0%B8%B5%E0%B9%88%E0%B8%AD%E0%B8%A2%E0%B8%B9%E0%B9%88&stick=H4sIAAAAAAAAAOPgE-LWT9c3LMkzKcs1MNKSzU620s_JT04syczPgzOsElNSilKLiwEQJJLzLgAAAA&ludocid=4606898328544839203&sa=X&ved=2ahUKEwjpnf7X85PdAhXErY8KHeJWDGcQ6BMwA3oECAEQIg


 

 
 
 

1. โครงสร ้างองค ์กร   
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
2. การจ ้างงาน  

กิจการมีพนักงาน ณ ปัจจุบัน  รวม    20    คน     ค่าจ้างรวม  40 บาทต่อช่ัวโมง   หลังขยายกิจการ 
หรือลงทุนเพิ่ม คาดว่าจะรับพนักงานเพิ่มอีก   10    คน  ค่าจ้าง  40 บาทต่อช่ัวโมง   หลังขยายกิจการ หรือ
ลงทุนเพิ่ม   10,000    บาทต่อเดือน 
 
 
 
1. ปัจจุบัน  วงเงินที่ใช้ในการด าเนินการ      40,000      บาท 
2. อนาคต จะลงทุนในโครงการหรือขยายกิจการ ต้องการใช้เงนิทั้งสิ้นรวม    40,000      บาท 

เป็นเงินที่ต้องกู้ยืม          40,000        บาท  และเงินทุนส่วนตัว           -   บาท 
สดัส่วน  เงินกู้ยมื ต่อ เงินทุนส่วนตัว  เท่ากับ       -       ต่อ    - 

3. เงินลงทุน  จะลงทุนในโครงการ  ตามข้อ 2. จะน าไปใช้ในการลงทุน  ดังนี ้
เป็นเงินทุนหมุนเวียน                                              - บาท 
ค่าที่ดิน / ปรับปรุงที่ดิน        - บาท 
ค่าก่อสร้าง  ปรับปรงุ  ตกแต่งสถานที ่       - บาท 
ค่าเครื่องจักร  วัสดุอปุกรณ์        35,000  บาท 
ค่ายานพาหนะ (ถ้ามี)         - บาท 
อื่น ๆ           - บาท  
 
 
 
 
 
 

แผนการจัดการ 

ประธานศูนย์บ่มเพาะ 

   อาจารย์ท่ีปรึกษา 

ฝ่ายผลิต/จัดซื้อ ฝ่ายบุคคล ฝ่ายการขาย     ฝ่ายการเงิน 

แผนการเงิน 



 

4. ประมาณการรายรับและรายจา่ยในการประกอบการ 

รายการ 
ระยะเวลาด าเนินการ เดือน / ปี (จ านวนเงิน) 

มิ.ย. ก.ค. ส.ค. ก.ย. ต.ค. พ.ย. ธ.ค. 
รายรับ (บาท)        
- ยอดขาย       15,000  15,000 15,000 10,000 15,000 15,000 15,000 

รายจ่าย (บาท)               
- ค่าเช่าสถานที่ 1,000 1,000 1,000 1,000 1,000 1,000 1,000 
- ค่าสินค้า / วัตถุดิบ 

/ วัสดุเพื่อผลิต / 
บริการ 

5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 

- พนักงาน 2  คน  
  (เดือนละ        
บาท) 

3,200 3,200 3,200 3,200 3,200 3,200 3,200 

- ค่าสาธารณูปโภค 
(ค่าน้ า/ค่าไฟฟ้า /  
ค่าโทรศัพท์) 

300 300 300 300 300 300 300 

- ภาษี        
ก าไรสุทธิ (บาท) 5,500 5,500 5,500 5,500 5,500 5,500 5,500 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

โครงสร้างศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 โครงสร ้างองค ์กร   
 
เมื่อมกีารด าเนินงานตามแผนธุรกิจแล้วโครงสร้างบรหิารงานในองค์กรสามารถเขียนแผนผังได้ดังนี ้

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

นางสาวเขมิกา สุภาษี 

ครูที่ปรึกษา 

ฝ่ายผลิต การเงิน จัดซือ้ 

นางสาวค าแหลง บุญโย 

นางสาวชุติมา     เปรมวชิระนนท ์

นางสาวปาวิกา   ลุงกอ 

 

 

นางสาวธีรดา ลงุกอ                         
นางสาวอาทิตยา ลงุหลู่             
ที่ปรึกษา 
อาจารย์สโรจน์พันธุ ์ปะละปิ๊ก 

นางสาวแดง     หมอกแสง 

นางสาวสุภัสสร    บนิกลาง 

นางสาวกมลรัตน์    ปาระพงศ์ 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

รายชื่อผู้เข้าร่วมโครงการศูนย์บ่มเพาะ  

SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 
 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ตัวอย่างแบบฟอร์มประเมินความพึงพอใจของผู้รับบริการ 

ศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

แบบประเมินความพึงพอใจผู้รับบรกิารศนูย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ  
ตอนที่  1  สถานภาพของผู้ตอบแบบสอบถาม 
1.    เพศ         (    )   ชาย     (   )  หญิง 
2.    อายุ...........................ปี         
3.    ต าแหน่ง   (    )  นักศึกษา   (   ) อาจารย ์ (   )  อ่ืนๆ โปรดระบุ............................................................ 
4.    วฒุิการศึกษาสงูสดุ 
 4.1 (  ) ปวช    4.2 (  ) ปวส    4.3 (  ) ปริญญาตรี     4.4 (  ) ปริญญาโท 
      4.5 (  )  อ่ืนๆ   ระบุ..............…………................................ 
 
ตอนที่ 2 ประเมินความพึงพอใจ 

 

ข้อเสนอแนะอื่นๆ/ความไม่พึงพอใจ 
.................................................................................................................................................................................................. 
...................................................................................................... ............................................................................................ 
........................................................ ........................................................................................................... ............................... 
.................................................................................................................................................................................................. 
 
 
 

 

 

ประเด็นวัดความพึงพอใจ 

ระดับความพึงพอใจ 
ไม่แสดงความ

คดิเห็น 
มากที่สดุ มาก ปานกลาง น้อย ไม่พึง

พอใจ 

5 4 3 2 1 

       

1. พนักงานใหบ้ริการด้วยความสุภาพ สะดวก และรวดเร็วเป็น
ระบบและมีขั้นตอนที่เหมาะสม 

      

2. ช่วงเวลารอรับสินค้ามีความเหมาะสม        

3. รสชาติความอร่อยของเคร่ืองดื่ม       

4. พนักงานมีความช านาญในการท าเคร่ืองดื่ม        

5. การให้บริการเป็นระบบและมีขั้นตอนที่เหมาะสม       

6. ราคาของเคร่ืองดื่มมีความเหมาะสมกับคุณภาพ       

7. เคร่ืองดื่มมีเมนูที่หลากหลาย/แปลกใหม ่       

8. ร้านค้ามคีวามสะอาด ถูกสุขลักษณะ       

9. ได้รับสินค้าทีต่รงกับค าสัง่ซ้ือ       

10. บรรจภุัณฑ์มีความแข็งแรงและเหมาะสมกับสินค้า       



 

 

 

 

 

 

 

 

 

แบบประเมินความพึงพอใจของผู้รับบริการ 

ศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ (จ านวน 3 ชุด ) 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 
 

 



 

 
 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

ตัวอย่างแบบฟอร์มการนิเทศศูนย์บ่มเพาะ  

SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

แบบนิเทศ ตดิตามการประกอบธุรกจิของผู้เรียน 
โดยคณะกรรมการนเิทศศูนย์บ่มเพาะ ผู้ประกอบการอาชีวศึกษาในสถานศึกษาอาชีวศึกษาเอกชน 

วทิยาลยัเทคโนโลยโีปลเิทคนิคลานนา เชียงใหม่ ประจ าปีการศึกษา 2561 
.......................................................................................................................................................................... 

 ลกัษณะของธุรกิจ                                                   
ธุรกิจใหม่                ธุรกิจต่อเน่ือง 

1.ช่ือธุรกิจ
....................................................................................................................................................... 
2.สถานท่ีตั้งของธุรกิจ...................................................................................................................................... 
3.ครูท่ีปรึกษาธุรกิจ  (นาย/นาง/นางสาว).......................................................................................................... 
4.ผูรั้บผดิชอบ  1............................................................................................................................................... 
            2.............................................................................................................................................. 
5.ประเด็นการนิเทศ 
 5.1 การลงบนัเวลาปฏิบติังาน 
  บนัทึกการนิเทศ.................................................................................................................... 
......................................................................................................................................................................... 
 5.2 การประชุมคณะกรรมการด าเนินงานตามแผนธุรกิจ 
  บนัทึกการนิเทศ.................................................................................................................... 
......................................................................................................................................................................... 
 5.4 การด าเนินธุรกิจ (การจดัแสดงสินคา้/ความสะอาด/การตอ้นรับ/การบริการ/ความอร่อย/
ภาพลกัษณ์โดยรวม ฯลฯ)  
           บนัทึกการนิเทศ......................................................................................................................... 
......................................................................................................................................................................... 
 5.5 การรายงานผลการด าเนินธุรกิจ (งบก าไรขาดทุน/งบแสดงฐานะการเงิน) 
  บนัทึกการนิเทศ.................................................................................................................... 
......................................................................................................................................................................... 
 

                         ลงช่ือ.........................................ผูนิ้เทศ 
   (...............................................................) 

                                                                         วนัท่ี..........เดือน...................พ.ศ....................................... 

 

  



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

การนิเทศศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ  

(จ านวน 3 ชุด ) 

    

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 



 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

วาระการประชุมศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 

(จ านวน 3 ชุด ) 

 



 

 

 

 



 

 



 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

รายงานวิเคราะห์ความยั่งยืนและความเป็นไปได้ในการท าธุรกิจ 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

  

 

 

 

                          5 ตลุาคม  2 

งบแสดงฐานะการเงิน  
(Balance Sheet Statement)  

 
 



 

สินทรัพย์:- บาท
เงินสด 4,000.00       

รวมสินทรัพย์ 4,000.00       
หน้ีสินและทุน:-
หน้ีสิน 

ทุน
ทุน-ศูนย์บ่มเพาะ 4,000.00       

รวมหน้ีสินและทุน 4,000.00       

ศูนย์บ่มเพาะผู้ประกอบการอาชีวศึกษา (อิตาเล่ียนโซดา)
งบดุล

วันท่ี  31 ธันวาคม 2561

 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 
งบก าไรขาดทุน  

(Profit and Loss Statement) 

รายได้ บาท
รายได้จากการขาย 39,111.00     

รวมรายได้ 39,111.00     

ค่าใช้จ่าย:-
ค่าวัตถุดิบ 35,409.00     
ค่าแรง 3,793.00       

รวมค่าใช้จ่าย 39,202.00     
กําไร(ขาดทุน)สุทธิ 8,022.00       

ศูนย์บ่มเพาะผู้ประกอบการอาชีวศึกษา (อิตาเล่ียนโซดา)
งบกําไรขาดทุน

วันท่ี  31 ธันวาคม 2561

 
 
 



 

บัญชีรายรับ หน้า 1

จํานวน
ราย

เงินต้น
ดอกเบ้ีย ค่าปรับ ช่ือบัญชี จํานวนเงิน

29-ต.ค.-61 ยอดขาย 1,147.00    
30-ต.ค.-61 ยอดขาย 1,919.00    
31-ต.ค.-61 ยอดขาย 1,024.00    
1-พ.ย.-61 ยอดขาย 1,639.00    
2-พ.ย.-61 ยอดขาย 1,058.00    
5-พ.ย.-61 ยอดขาย 1,008.00    
6-พ.ย.-61 ยอดขาย 872.00      
8-พ.ย.-61 ยอดขาย 1,044.00    
9-พ.ย.-61 ยอดขาย 999.00      

12-พ.ย.-61 ยอดขาย 497.00      
13-พ.ย.-61 ยอดขาย 560.00      
15-พ.ย.-61 ยอดขาย 628.00      
16-พ.ย.-61 ยอดขาย 566.00      
19-พ.ย.-61 ยอดขาย 629.00      
20-พ.ย.-61 ยอดขาย 754.00      
21-พ.ย.-61 ยอดขาย 628.00      
22-พ.ย.-61 ยอดขาย 1,076.00    
27-พ.ย.-61 ยอดขาย 539.00      
28-พ.ย.-61 ยอดขาย 646.00      
30-พ.ย.-61 ยอดขาย 798.00      

3-ธ.ค.-61 ยอดขาย 1,271.00    
4-ธ.ค.-61 ยอดขาย 5,156.00    
5-ธ.ค.-61 ยอดขาย 8,058.00    
6-ธ.ค.-61 ยอดขาย 5,300.00    
7-ธ.ค.-61 ยอดขาย 1,295.00    

16-ม.ค.-62 ยอดขาย 2,732.00    
17-ม.ค.-62 ยอดขาย 2,463.00    
13-ก.พ.-62 ยอดขาย 788.00      
14-ก.พ.-62 ยอดขาย 1,080.00    
15-ก.พ.-62 ยอดขาย 1,050.00    

รวม 47,224.00  

รับเงิน
จดัสรร

(เงินกองทุน)

จา่ยเงินกู้ลูกหน้ี

สมุดบัญชีรายรับ

อ่ืน ๆ 
วันเดือนปี ท่ีเอกสาร รายการ เงินสด เงินฝากธนาคาร

ประเภทรายรับ

 



 

หน้า 1

จํานวน
ราย

เงินต้น
ดอกเบ้ีย ค่าปรับ ช่ือบัญชี จํานวนเงิน

29-ต.ค.-61 ยอดขาย 1,147.00    
30-ต.ค.-61 ยอดขาย 1,919.00    
31-ต.ค.-61 ยอดขาย 1,024.00    
1-พ.ย.-61 ยอดขาย 1,639.00    
2-พ.ย.-61 ยอดขาย 1,058.00    
5-พ.ย.-61 ยอดขาย 1,008.00    
6-พ.ย.-61 ยอดขาย 872.00      
8-พ.ย.-61 ยอดขาย 1,044.00    
9-พ.ย.-61 ยอดขาย 999.00      

12-พ.ย.-61 ยอดขาย 497.00      
13-พ.ย.-61 ยอดขาย 560.00      
15-พ.ย.-61 ยอดขาย 628.00      
16-พ.ย.-61 ยอดขาย 566.00      
19-พ.ย.-61 ยอดขาย 629.00      
20-พ.ย.-61 ยอดขาย 754.00      
21-พ.ย.-61 ยอดขาย 628.00      
22-พ.ย.-61 ยอดขาย 1,076.00    
27-พ.ย.-61 ยอดขาย 539.00      
28-พ.ย.-61 ยอดขาย 646.00      
30-พ.ย.-61 ยอดขาย 798.00      

3-ธ.ค.-61 ยอดขาย 1,271.00    
4-ธ.ค.-61 ยอดขาย 5,156.00    
5-ธ.ค.-61 ยอดขาย 8,058.00    
6-ธ.ค.-61 ยอดขาย 5,300.00    
7-ธ.ค.-61 ยอดขาย 1,295.00    

16-ม.ค.-62 ยอดขาย 2,732.00    
17-ม.ค.-62 ยอดขาย 2,463.00    
13-ก.พ.-62 ยอดขาย 788.00      
14-ก.พ.-62 ยอดขาย 1,080.00    
15-ก.พ.-62 ยอดขาย 1,050.00    

รวม 47,224.00  

รับเงิน
จดัสรร

(เงินกองทุน)

จา่ยเงินกู้ลูกหน้ี

สมุดบัญชีรายรับ

อ่ืน ๆ 
วันเดือนปี ท่ีเอกสาร รายการ เงินสด เงินฝากธนาคาร

ประเภทรายรับ

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

บัญชีรายจ่าย หน้า 1

จํานวนราย จํานวนเงินกู้ ช่ือบัญชี จํานวนเงิน
30-ต.ค.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 529.00        
31-ต.ค.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 2,000.00      
1-พ.ย.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 2,500.00      
9-พ.ย.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 5,000.00      

12-พ.ย.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 800.00        
26-พ.ย.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 3,000.00      
28-พ.ย.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 720.00        

3-ธ.ค.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 4,000.00      
4-ธ.ค.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 3,000.00      
5-ธ.ค.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 200.00        
6-ธ.ค.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 2,560.00      

11-ธ.ค.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 4,110.00      
12-ธ.ค.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 1,810.00      
17-ธ.ค.-61 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 400
15-ม.ค.-62 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 1000
16-ม.ค.-62 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 400
17-ม.ค.-62 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 880
21-ม.ค.-62 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 500
11-ก.พ.-62 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 1000
12-ก.พ.-62 ค่าซ้ือวัตถุดิบ 1,000.00      

รวม 35,409.00    

สมุดบัญชีรายจา่ย

จา่ยเงินกู้ลูกหน้ี อ่ืน ๆ 
ประเภทรายจา่ย

วันเดือนปี ท่ีเอกสาร รายการ เงินสด เงินฝากธนาคาร



 

บัญชีจัดสรร(ทุน) 
เลขท่ี

วัน/เดือน/ปี รายการ
หน้า
บัญชี

รับ จา่ย คงเหลือ

4-ก.ย.-61 เค๊าท์เตอร์เคล่ือนที่ 38,000.00   38,000.00  
4-ก.ย.-61 วัสดุ/อุปกรณ์ถาวร 13,140.00   51,140.00  
4-ก.ย.-61 วัตถุดิบ 4,022.00     55,162.00  
4-ก.ย.-61 สํารองจ่าย 5,000.00     60,162.00  

28-ก.พ.-62 คืนวิทยาลัย 4,022.00    56,140.00  

บัญชีเงินจดัสรร(ทุน)

 
 
 
 
 



 

บัญชีก าไรสะสมการจัดสรรก าไรขาดทุนประจ าปี 

ยังไมไ่ด้จัดสรร จัดสรรแล้ว คืนวิทยาลัย ค่าแรง เงินเฉล่ียคืน
ค่าตอบแทน
กรรมการ

เงินทุน
สวัสดิการ

เงินทุนสา
ธารณ 

ประโยชน์
ทุน อ่ืน ๆ

31-ธ.ค.-61 กําไรสุทธิ 8,022.00     8,022.00  4,022.00  4,000.00      

รายการจัดสรร ร้อยละ จํานวนเงิน เงินท่ีจ่าย
คืนวิทยาลัย 51 4,022.00  คืนวิทยาลัย 4,022.00      
ค่าแรง ค่าแรง
เงินเฉล่ียคืน เงินเฉล่ียคืน
เงินตอบแทนกรรมการ เงินตอบแทนกรรมการ
กองทุนสวัสดิการ กองทุนสวัสดิการ
สาธารณประโยชน์ สาธารณประโยชน์
ทุน 49 4,000.00  ทุน

รวม 100 8,022.00  4,022.00      

การจัดสรรกําไร การจ่ายเงินท่ีจัดสรร
รายการจัดสรร

รวม

บัญชีกําไรสะสมการจัดสรรกําไรขาดทุนประจําปี

วันเดือนปี รายการ กําไรขาดทุน

กําไรสะสม รายการจัดสรร



 

รายงานความยั่งยืน 
(Sustainability Report) 

 รายงานฉบับนี้จัดท าเพื่อรายงานผลการด าเนินงานด้านความยั่งยืนของศูนย์บ่มเพาะวิชาชีพ สะลึมสะ
ลืม คาเฟ่ ณ วิทยาลัยเทคโนโลยีโปลิเทคนิคลานนา เชียงใหม่ โดยอ้างอิงข้อมูลการด าเนินงานในช่วงระหว่าง
วันที่ 1 มกราคม – 31 ธันวาคม 2561 โดยแบ่งหัวข้อการรายงานออกเป็น 3 ด้าน คือ ด้านรายงานทางการเงนิ 
ด้านการพัฒนาและดูแลพนักงาน และแนวโน้มและทิศทางของศูนย์บ่มเพาะในอนาคต 

 
 

จากข้อมลูงบแสดงฐานะการเงิน ณ วันที่ 30 กันยายน 2561 ของศูนย์บ่มเพาะ สะลมึสะลืม คาเฟ่ ณ 
วิทยาลัยเทคโนโลยีโปลเิทคนิคลานนา เชียงใหม่ พบว่ากิจการมีสินทรพัย์เพียงรายการเดียว คือ เงินสด 4,000 
บาท และทุน-ศูนย์บม่เพาะ 4,000 บาท จากข้อมูลงบก าไรขาดทุนส าหรับงวดวันที่ 30 กันยายน 2562 ของ
ศูนย์บ่มเพาะร้าน PIZZA พบว่ากิจการมรีายได้ คือ รายได้จากการขาย 47,224 บาท และค่าใช้จ่าย คือ ค่า
วัตถุดิบ 35,409 บาท และ ค่าแรง 3,794 บาท มีก าไรสุทธิอยู่ที่ 8,022 บาท 

 
 
 

 
                      

                                                           
 
 
 
 
 

          นักศึกษา(ผู้สมัครเข้าร่วมโครงการ)มีการเรียนรู้และปฏิบัติงานจริงในศูนย์บ่มเพาะ ทั้งในเรื่องของ การ
ต้อนรับลูกค้า การให้บริการ การบันทึกบัญชีรายรับ-รายจ่าย ควบคู่ไปกับอาจารย์ผู้ให้การสนับสนุนและดูแล
ศูนย์บ่มเพาะอย่างใกล้ชิด (Coaching&Mentoring) 
        มีการอบรมพัฒนาความรู้ในศาตร์ที่เกี่ยวข้องอย่างต่อเนื่องโดยเน้นเนื้อหาจากรายวิชาที่นักศึกษาเรียน
เป็นหลักซึ่งมี 4 แขนงสาขา คือ การบัญชี การตลาด คอมพิวเตอร์ธุรกิจและการท่องเที่ยว ตัวอย่างรายวิชา 
เช่น การบัญชีเบื้องต้น การตลาดเบื้องต้น โปรแกรมคอมพิวเตอร์ และเครื่องใช้ส านักงานเป็นต้น 
 
         
 ในปัจจุบันแนวโน้มการดูแลสุขภาพเริ่มเป็นที่นิยมในสังคมมากข้ึน ผู้บริโภคส่วนใหญ่มักเริ่มให้
ความส าคัญในเรื่องของการดูแลสุขภาพเป็นส าคัญ ศูนย์บ่มเพาะสะลึมสะลือ คาเฟ่ วิทยาลัยเทคโนโลยีโปลิ
เทคนิคลานนา เชียงใหม่ เป็นศูนย์บ่มเพาะที่ให้บริการขายเครื่องดื่มประเภทน้ าปั่นผลไม้เป็นหลัก ซึ่งสามารถ
เป็นทางเลือกและตอบโจทย์ถึงแนวโน้มการดูแลสุขภาพในปัจจุบันได้ดี อีกทั้งผลการด าเนินงานของศูนย์บ่ม
เพาะ สะลึมสะลืม คาเฟ่ มีทิศทางที่เพิ่มขึ้นทั้งในส่วนของรายได้และก าไรเพิ่มข้ึนอย่างต่อเนื่องในแต่ละเดือน 
และนักศึกษาสามารถออกไปประกอบธุรกิจในอนาคตได้ 
 โดยรวมแล้วแนวโน้มและทิศทางของศูนย์บ่มเพาะ สะลึมสะลืม คาเฟ่ ในอนาคตยังสามารถเติบโต
และด าเนินงานได้ต่อไปในอนาคต 

 
 

 ด้านรายงานทางการเงิน 

 ด้านการพัฒนาและดแูลพนักงาน 

 แนวโน้มและทิศทางของศูนย์บ่มเพาะในอนาคต 

ปฏิบัติงานจริง 

70% 

ระบบดูแลจากคณาจารย์   
(Coaching&Mentoring) 

20%                             

อบรมพัฒนาความรู ้

10% 



 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

ภาพประกอบกิจกรรม 

การตดิตั้งซุ้มจัดจ าหน่าย SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 

  
ศูนย์บ่มเพาะSA-LUEM SA-LEU CAFÉ บริการเครื่องดื่มในงานประชุมบุคลากรของวิทยาลัย  

 
 

 

 

 



 

 

ศูนย์บ่มเพาะSA-LUEM SA-LEU CAFÉ บริการเครื่องดื่มในงานวิจัยและนวัตกรรม ครั้งท่ี 11 ระดับประเทศ 

 
ศูนย์บ่มเพาะSA-LUEM SA-LEU CAFÉ  

 
 

 

 

 

 



 

การประชุมการท างาน (SWOT ANALYSIS ) ร้าน SA LUEM-SA-LEU CAFÉทุกวันศุกร์ ห้อง พ.206 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                            5 ตลุาคม  2561 

 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

รายการตรวจนับทรัพย์สิน ศูนย์บ่มเพาะ SA-LUEM SA-LEU CAFÉ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

รายการตรวจนับทรัพยส์ิน ศูนย์บ่มเพาะ สะลึมสะลือคาเฟ่ 
ผู้รบัผิดชอบ : นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

ล าดับที ่ รายการ ทรัพยส์ินถาวรจ านวนบญัชี 
ภาพทรัพยส์ิน จ านวน มูลค่า นับได้ ผลต่า

ง 
1 ถังน้ าแข็งใหญ่ (สีฟ้า) 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

2  2  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ :  

2 ร่มไม้ (ผ้าขาว) 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
3 เครื่องค านวณ casio 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

2  2  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
4 ช้ันใส่ของ พลาสติก (สีชมพ)ู 3 ช้ัน เล็ก  

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

5 ถาดใส่คิว พลาสติก (สีชมพู) 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

3  3  

 วัน/เดอืน/ปี ที่ซื้อ : 
6 เหล็กเสียบบัตรคิว 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

2  2  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

7 

ถาดเสิร์ฟ (เขียว 5 , ชมพู 5) 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

10  10  

 

วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

 



 

รายการตรวจนับทรัพยส์ิน ศูนย์บ่มเพาะ สะลึมสะลือคาเฟ ่
ผู้รบัผิดชอบ : นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว     

ล าดับ
ที่ 

รายการ ทรัพยส์ินถาวรจ านวนบญัชี 
ภาพทรัพยส์ิน จ านว

น 
มูลค่า นับได้ ผลต่า

ง 
8 ถาดเสิร์ฟ (ครีม 1 , ขาว 2) 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

3  3  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

9 แจกัน (แก้ว 1 , พลาสติก 2) 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

3  3  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
10 แก้วใส่หลอด (มีหจูับ) 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

2  2  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
11 กล่องใส่ดินสอ (เขียว , ฟ้า , ชมพู) 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

3  3  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
12 ผ้ากันเปื่อน  

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

4  4  

 

วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
13 โหลแก้ว ใสท่็อปปิ้ง 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

3  3  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

14 

เครื่องปั่น OTTO 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

3  3  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

 



 

รายการตรวจนับทรัพยส์ิน ศูนย์บ่มเพาะ สะลึมสะลือคาเฟ ่
ผู้รบัผิดชอบ : นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว       
ล าดับที ่ รายการ ทรัพยส์ินถาวรจ านวนบญัชี 

ภาพทรัพยส์ิน จ านว
น 

มูลค่า นับได้ ผลต่าง 

15 ถ้วยตวง เล็ก 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

8  8  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

16 เหยือก ใหญ ่
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

17 แก้วช็อต มีมาตรวัด 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

15  15  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
18 แก้วช็อต 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

60  60  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
19 แก้วใหญ่ ทรงสงู 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

5  5  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
20 ขวดบีบ พลาสตกิ 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

3  3  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

21 

กล่องพลาสติกใส ฝาน้ าเงิน 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

2  2  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 



 

รายการตรวจนับทรัพยส์ิน ศูนย์บ่มเพาะ สะลึมสะลือคาเฟ ่
ผู้รบัผิดชอบ : นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว      
ล าดับที ่ รายการ ทรัพยส์ินถาวรจ านวนบญัชี 

ภาพทรัพยส์ิน 
จ านวน มูลค่า นับได้ ผลต่าง 

22 แก้วกาแฟ + จานรอง + ช้อนเลก็ 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

4  4  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

23 ตะกร้าใสจ่านล้างจาน (สีน้ าตาล) 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

2  2  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

24 ที่คีบน้ าแข็ง (เหล็ก 2 , พลาสติก 3) 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

5  5  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
25 ช้อนยาว (เหล็ก) 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

6  6  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
26 ช้อนยาว (พลาสติก) 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

4  4  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
27 ที่เปิดขวด สีม่วง 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
28 ที่เปิดขวดไวน์ (สีน้ าเงิน) 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

รายการตรวจนับทรัพยส์ิน ศูนย์บ่มเพาะ สะลึมสะลือคาเฟ่ 



 

ผู้รบัผิดชอบ : นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว       
ล าดับที ่ รายการ ทรัพยส์ินถาวรจ านวนบญัชี 

ภาพทรัพยส์ิน 
จ านวน มูลค่า นับได้ ผลต่าง 

29 มีด 2 คม  
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

2  2  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

30 ที่ตักน้ าแข็ง เหล็ก 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

31 แก้วสตรีมนม เหล็ก (สี ด า , เงิน) 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

2  2  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
32 ตะกร้าเหล็กใส่แก้ว (สีฟ้า , เหลือง , ม่วง , 

เขียว) 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

4  4  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

33 ปลั๊กพ่วง 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

5  5  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
34 Head Phone 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

3  2  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
35 ถังน้ าแข็ง เล็ก (สีชมพู) 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

 
 



 

รายการตรวจนับทรัพยส์ิน ศูนย์บ่มเพาะ สะลึมสะลือคาเฟ่ 
ผู้รบัผิดชอบ : นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว       
ล าดับที ่ รายการ ทรัพยส์ินถาวรจ านวนบญัชี 

ภาพทรัพยส์ิน 
จ านวน มูลค่า นับได้ ผลต่าง 

36 ถังน้ าแข็ง เล็ก (สีฟ้า พณิชยการ) 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

37 ลังพลาสตกิ ฝาชมพ ู
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

1  1  

 

วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
38 ถังน้ า (สีขาว) 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
39 กาน้ าร้อน SHARP 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
40 ป้ายเมนู อคิลกิ ใหญ ่

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

41 เขียงพลาสติก 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

2  2  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
42 ถาดขาวพลาสติก ลายดอก 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

20  20  

 
 
 
 



 

รายการตรวจนับทรัพยส์ิน ศูนย์บ่มเพาะ สะลึมสะลือคาเฟ่ 
ผู้รบัผิดชอบ : นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว       
ล าดับที ่ รายการ ทรัพยส์ินถาวรจ านวนบญัชี 

ภาพทรัพยส์ิน 
จ านวน มูลค่า นับได้ ผลต่าง 

43 ที่หนีบเมนู โปโมช่ัน (สีชมพ)ู 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

44 กรรไกร (สฟี้า) 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว  

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

45 ลังไม้โชว์ ลังไวน์ (เล็ก , ใหญ่) 
 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

2  2  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
46 ผ้ากันเปื่อน (ตลาด) 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

1  1  

 

วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 
47 โครงการร้าน 

 
 
นางสาวลักษณ์นารา ยะแก้ว 

1  1  

 วัน/เดือน/ปี ที่ซื้อ : 

 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

ภาพประกอบตัวอย่างโปสเตอร์โปรโมชั่น  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



 

 
 


